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El gasto mundial en edge se estima que ascendera a 380.000 millones de dolares en 2028

El edge computing sigue acaparando

buena parte de la inversion de las empresas

DC contabilizaba en sus infor-
mes un incremento del 14 %
en 2024 del gasto mundial en

edge computing, respecto a
2023, un crecimiento que auguraba similar para
este ejercicio en el que se estima un volumen de
inversion de 261.000 millones de ddlares. El cre-
cimiento, segun calcula la consultora, seguira al
mismo ritmo hasta situar el gasto mundial en
edge en 380.000 millones de ddlares en 2028.
Un factor que esta impulsando esta inversion es
la propia inteligencia artificial que requiere del
edge para reducir la latencia en los procesos
de inferencia. Al mismo tiempo, el edge com-
puting esta favoreciendo otros nuevos modelos
de negocio que no se podian poner en marcha
con una infraestructura centralizada.

En este sentido, la consultora sefiala que el edge
representa una oportunidad de crecimiento para
multiples industrias. Un caso de uso se encuen-
tra en el sector manufacturero ya que el edge
permite la supervision en tiempo real de equipos
y procesos, reduciendo el tiempo de inactividad
y mejorando la eficiencia operativa.

En el apartado de los servicios publicos, el
edge facilita una gestién mas eficiente y en
tiempo real en las infraestructuras criticas como
la electricidad, el agua o el gas. El edge otorga
a las empresas de este sector la capacidad de
procesar una gran cantidad de datos de ma-
nera rapida y segura.

La banca es otro dambito en el que crecerd la in-
version en el edge, impulsada por el auge de
los servicios basados en la IA. Su aplicacién
transformara la forma en la que los bancos ges-
tionan el procesamiento de datos.

Al mismo tiempo, el segmento de los provee-
dores de servicios experimentara un mayor cre-
cimiento por la inversién en infraestructuras
para la computacion periférica de multiacceso,
las redes de distribucién de contenidos y las
funciones de red virtuales.
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El edge computing no deja de estar de actualidad. Las empresas

necesitan optimizar sus operaciones y contar con una infraestructura

mas cerca de sus dispositivos, lo que esta acelerando la inversion en

este apartado. Esta tendencia alcista se ha ido consolidando en los

Ultimos anos en los que se ha registrado un incremento de doble

digito en la inversion.

Evolucion y prioridades

IDC apunta en su estudio mas reciente que el
edge computing esta a punto de redefinir como
las empresas aprovechan los datos en tiempo
real y su éxito dependera de las soluciones es-
pecificas para cada industria que aborden de-
mandas operativas concretas. En este informe se
refleja la evolucién que se espera en algunos
sectores en relacién al edge. Se estima que este
afio el sector del comercio minorista y el de los
servicios concentren la mayor parte de la inver-
sion. Se espera que acaparen casi el 28 % en tér-
minos globales. El sector manufacturero repre-
sentard la cuarta parte y el sector de los servicios
financieros es en el que crecerd mas rapido la in-
version. La prevision de IDC es que este Ultimo
sector registre una tasa de crecimiento media su-

perior al 15 % en los préximos cinco afos.

®8  Rosa Martin |

En cuanto a las prioridades que tienen las em-
presas a la hora de invertir, la consultora revela
que ahora el hardware es la primera categoria
receptora de la inversion por el despliegue
rdpido de los procesos acelerados por la IA:
aungue con el paso del tiempo, los servicios
iran ganando peso hasta superar al hardware
en 2028, gracias a la tasa media de creci-
miento que superara el 18 % en este periodo.
En este terreno de los servicios se espera que
la infraestructura como servicio (laaS) sea el
segmento que crezca mas rapido por la nece-
sidad de soluciones escalables y flexibles para
manejar la demanda de las cargas de trabajo
de la IA.

Desde el punto de vista geografico, América
del Norte sera el mayor inversor en edge, se-
guido de Europa Occidental y China. id
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La gama ThinkEdge senala los dispositivos pensados para los entornos en el extremo
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"La oportunidad esta en el lugar donde
se genera el dator

portunidad en el
edge

El edge sigue asentando su

poderio en los despliegues
tecnoldgicos de las empresas. Se estima que
alcance, a nivel mundial, entre los 20.000 y
los 25.000 millones de ddlares, con una tasa de
crecimiento que se ha movido entre el 30 % y
el 40 % desde 2020. Un montante que Alex
Bento cree que volcard en Espafia en torno al
5 %. "Es una muy buena mateméatica que el
ecosistema de partners puede aprovechar".
De todos los datos que se generan en el mundo
solo el 2 % se procesan; lo que abre un te-
rreno, el 98 % restante, susceptible de inspec-
cionar, almacenar y procesar. "La oportunidad
de negocio esta en el lugar donde se genera el
dato. Sectores como el retail, la Administra-
cién publica, el ambito sanitario, la industria
manufacturera o el turismo presentan impor-
tantes oportunidades de negocio. Son seg-
mentos con capacidad de generar datos en un
perimetro identificado, por ejemplo, con la
atencion al cliente, el almacenamiento de datos
o la venta de productos".

Un entorno que ha experimentado una enorme
transformacion tecnoldgica. "Hay que adecuar
la infraestructura: antes los procesos se basa-
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Como pieza esencial de la estrategia de Lenovo que defiende un
catalogo desde “el bolsillo a la nube"”, la oferta que se encarga de
servir a los entornos ubicados en "los extremos" cuenta con una
enorme importancia. El dato manda ya que la oportunidad de
negocio esta en el lugar donde éste se genera. "Si el dato se esta
creando y almacenando en el perimetro, también se deberia de
procesar alli, lo que permite la mejor toma de decisiones, con una
relacion coste-beneficio mucho mejor que la que pueda proponer
una solucién 100 % cloud”, sefala Alex Bento, director de la

division ISG de Lenovo en Espana y Portugal.

ban en el procesamiento de una base de datos;
ahora es necesario dar un paso mas ya que en
este perimetro se han incorporado aplicaciones
de videovigilancia, con telemetria y datos; so-
luciones de refrigeracion, capacidades logisti-
cas y tecnologias vinculadas con la automati-
zacién y la robotizaciéon”. Un panorama que
conduce hacia una Unica conclusién. "Se ge-
neran muchos méas datos, que se tienen que
tratar, para conducir a la mejor toma de deci-
siones. Se trata de la continuidad de negocio".

Familia ThinkEdge
Dentro de la oferta del area de infraestructura
de Lenovo es la familia ThinkEdge la que redne

®C- Marilés de Pedro)

las soluciones para el extremo que responden
a necesidades que demandan baja latencia,
alta disponibilidad y seguridad. Son solucio-
nes compactas, robustas y optimizados para la
inteligencia artificial, el 10T y la analitica avan-
zada. Todas cuentan con soporte para entornos
operativos extremos y muchos modelos tienen
certificacion industrial e integran conectividad
5G, wifi 6 y puertos de E/S personalizables.

"Estd alineada con nuestra estrategia que
abarca desde el bolsillo a la nube y nos permite
cubrir cualquier caso de uso". La oferta com-
prende las soluciones que se ubican en el es-
pacio que hay entre las estaciones de trabajo
portatiles y los servidores a gran de escala.



"Presentan capacidades robustas
para aguantar temperaturas extre-
mas, en entornos que no estan
acondicionados”. La gama abarca
todo tipo de sectores. El ThinkEdge
SE30 esta pensado para entornos
de retail y sefializacién digital y el
ThinkEdge SE50 esta disefiado para
implementaciones de IA, analisis de
video o para servir a la industria
manufacturera.

La integracion con las alianzas es
esencial. "El ecosistema es critico".
Lenovo cuenta con soluciones con
Nvidia, como el equipo ThinkEdge
SE70, que esta disefiado para los
procesamientos de inteligencia ar-
tificial en tiempo real; o con Intel,
como los ThinkEdge SE10, con Intel
Atom, pensado para despliegues
de 10T ligero, gateways o recopi-
lacidn de datos en entornos indus-
triales: o los ThinkEdge SE3z50 /
SE36, con Intel Xeon D, que sirven al
mercado de las telecomunicacio-
nes, el retail, las ciudades inteli-
gentes o el edge cloud. También
cuenta con AMD: es el caso, por
ejemplo, del ThinkEdge SE455.

La IA en el edge

La integracion de la IA es un pilar

esencial de la estrategia de Lenovo

con una premisa basica. "En lugar de que sea el
dato el que viaja a la inteligencia artificial, es la
inteligencia artificial la que viaja hacia el dato",
sefiala. "Si el dato se esta creando y almace-
nando en el perimetro, también se deberia de
procesar alli, lo que permite la mejor toma de
decisiones, con una relaciéon coste-beneficio
mucho mejor que la que pueda proponer una
solucién 100 % cloud".

Los aplicativos que corren sobre las platafor-
mas de Lenovo son esenciales. El fabricante ha
constituido un programa, IA Innovators, que
sefala a las compainiias que exhibe una capaci-
dad innovadora con esta tecnologia. Integrado
por 100 empresas, muchas de ellas presentes
en Espafia, trata de contar con aplicaciones,
para distintos casos de uso e industrias, certi-
ficadas por parte de Lenovo, lo que permite
acelerar los proyectos que tienen en marcha los
clientes. "Son soluciones maduras y profesio-

la inteligencia artificial la que

Alex Bento,
director de la division ISG de Lenovo en Espafia y Portugal

“En lugar de que sea el dato el que

viaja a la inteligencia artificial, es

debe viajar hacia el dato”

nales que cuentan con un soporte y con todas
las garantias de que van a funcionar con nues-
tro hardware".

La sostenibilidad, término
esencial

Uno de los grandes retos que se abren en es-
tos entornos distribuidos es controlar su uso de
energia: se prevé que incrementen su consumo
en los proximos afos e incluso sobrepasen el

que absorben los centros de datos. Bento ex-

https://newsbook.
es/actualidad/entr
evista-alex-bento-
20250602117259.
htm
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plica que la estrategia de Lenovo en
este apartado se explica desde el
disefio. "Trabajamos desde la fase
de la fabricacidén para hacer los
equipos lo mas eficientes posible:
desde el punto de vista de densi-
dad y consumo energético".

La gama ThinkEdge cuenta con una
vida Util que puede superar los 10
afios. Un ciclo de existencia que
también incluye el reciclado. "Tra-
tamos de aprovechar los equipos
antiguos, con procesos de reci-
clado activo; lo que permite a Le-
novo cubrir todas las fases: disefio,
entrega y gestion eficiente de la
base instalada".

Ecosistema de
partners

Como compafila 100 % canal, el
ecosistema de partners de Lenovo
se torna esencial. Un grupo que
presenta una enorme heterogenei-
dad. Hay muchos proyectos, vincu-
lados con los entornos industriales
en los que el protagonismo les per-
tenece a las compafiias especializa-
das en este complejo mercado. "Se
trata de partners especializados en
la instalacion, por ejemplo, de sis-
temas de aire acondicionado o de
la gestion del agua, que cuentan
con softwares especificos para gestionar la te-
lemetria de los dispositivos". También en el
area de la Administracion publica que exige la
gestion de multiples entornos. "Junto al nece-
sario control del agua, se suman los equipa-
mientos para una correcta conectividad o las
aplicaciones de base de datos. Hay muchas
soluciones desagregadas que generan datos o
telemetria que hay que unificar".

Otro perfil lo sefialan aquellos partners que
cuentan con aplicaciones especificas para de-
terminaros sectores que exigen un control de
multiples entornos. Un ejemplo claro es el sec-
tor hotelero, con la gestion de sedes en dife-
rentes localidades, que presentan necesidades
diversas. "Es necesario ayudar al hotel a la toma
de decisiones en todos los dmbitos: recursos
energéticos, consumo de agua, comunicacio-
nes, servicios personalizados a los huéspedes,
etc.; lo que exige soluciones especificas”. i
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Nueva gama de solucignes de Vertiv alrededor del entorno del microcentro de datos

Desde hace ainos los proyectos en torno
a la tecnologia en el edge sefialan un
area de clara oportunidad para el

canal. En Vertiv, con la
revolucidn que vivid
su estrategia de
canal hace unos anos,
ganando protagonismo en el
negocio, se ha situado como
segmento  prioritario.  El
fabricante ha lanzado nuevas

soluciones para este critico

entorno en el que Ia
inteligencia artificial va a tener,
también, un papel esencial.

®C Marilés de Pedro|

"En los proyectos en el edge
el protagonista es el partner"

nalizando el

mercado

El mercado del edge compu-

ting estd experimentando
una profunda evolucion, con una tasa de cre-
cimiento anual compuesta (CAGR) proyectada
del 12,5 % hasta 2027. "Seguimos en la rampa
de crecimiento”, asegura Miguel del Moral, di-
rector del canal en Espafia, Portugal y Francia.
Los entornos de computacién en el extremo
presentan una enorme heterogeneidad. "Po-
demos considerar como edge cualquier in-
fraestructura tecnoldgica que se genera en el
espacio que se extiende desde el dispositivo
hasta la nube, lo que incluye opciones identi-
ficadas con un micro centro de datos, con in-
fraestructuras que parten con opciones de
uno a tres armarios hasta soluciones para pro-
yectos de centros de datos regionales con

mas de 20 armarios".

34 newshook.es 327 | junio 2025 |

Junto a la obligatoria relacidn que se establece
entre el edge vy la inteligencia artificial, del Mo-
ral llama la atencién sobre la necesaria resi-
liencia. "En los Ultimos afios hemos puesto mu-
cho énfasis en la transformacion digital de las
empresas y no tanto en asegurar la resiliencia
de las aplicaciones y de las infraestructuras en
las que se ha sustentado". El reciente apagén
sufrido por Espafia ha alertado sobre la "fragi-
lidad" de algunos sistemas. "Llevamos afios

hablando de ciudades inteligentes pero ha
quedado claro que hay que aumentar la resi-
liencia de muchas de las infraestructuras en
las que se apoyan".

Hace un par de afios, la consultora IDC sefa-
laba algunas barreras a su desarrollo: la segu-
ridad, el coste, la identificacion de casos de
uso claros, la falta de habilidades internas y las
preocupaciones en torno al coste. "Depende
de los proyectos aungue hay un elemento que

“Llevamos afios hablando de ciudades

inteligentes pero ha quedado claro que hay que

aumentar la resiliencia de muchas de las

infraestructuras en las que se apoyan”



Miguel del Moral,
director del canal de Vertiv
en Espafia, Portugal y Francia

siempre aparece: la necesidad de reducir la
latencia. También la flexibilidad y, por supuesto,
tanto la seguridad como la ciberseguridad".

El edge, clave en el negocio
de Vertiv

El edge es uno de los motores del negocio de
Vertiv. Del Moral recuerda que alcanza a todos
los sectores. "Algunos estan mas adelantados
que otros. Es el caso del sector telco, junto al
area sanitaria y el retail". También la industria
esta poniendo mucho foco en este entorno.
Unos proyectos en los que el protagonista es
el partner. "En un pais con un mercado tan
atomizado y en el que la pyme cuenta con
tanto peso, la Unica via de llegar a todos los

especial Edge Computing

sectores y a todas las empresas es a
través del canal". Una red de distribu-
cién en la que la evolucién es perma-
nente. "Hace unos afios el foco era el
producto; ahora es la solucién, lo que
exige el concurso de unos partners
especializados”. Unas compafifas que
deberan aprovechar la irrupcion de la
inteligencia artificial "que incorpora
ciertos imperativos en los disefios de
los centros de datos, lo que supone

una nueva revolucion”.

Oferta de Vertiv

Vertiv ha lanzado una nueva gama de
soluciones alrededor del entorno del
microcentro de datos. Se trata de una pro-
puesta mas dirigida hacia soluciones modula-
res, independientemente del tamafio, que em-
piezan en un Unico armario y se extienden hasta
donde el cliente requiera.

Vertiv estad centrando una gran parte de sus es-
fuerzos en estrechar la colaboraciéon con sus
alianzas, sobre todo en lo que se refiere a las
propuestas alrededor de la inteligencia artifi-
cial. Una tecnologia que, a su juicio, mejorara la
eficiencia y la capacidad predictiva de los cen-
tros de datos, anticipando los posibles pro-
blemas. "Gracias al conocimiento de su fun-
cionamiento, la inteligencia artificial se
convierte en una herramienta para mejorar su
eficiencia”, explica. "Sostenibilidad y eficiencia

“Hace unos afos el foco era el producto;
ahora es la solucion, lo que exige el

concurso de unos partners especializados”

energética son dos parametros, fundamentales
para el desarrollo del negocio, que estan den-
tro del ADN de Vertiv".

Del Moral asegura que estas alianzas, que abar-
can tanto a los fabricantes de infraestructura
como a compafilas como Intel, AMD o Nvidia,
han acelerado su hoja de ruta. "Nuestro sector
era mucho mas estable y se apoyaba en pro-
ductos que contaban con un largo ciclo de
vida. Ahora no: debemos preparar nuestra in-
fraestructura critica para que se adapte, per-
fectamente, a sus soluciones, lo que nos obliga
a renovar nuestra oferta a la misma velocidad
con la que ellos lo hacen".

En su oferta para los centros de datos de pro-
ximidad cuenta con soluciones, en un Unico
armario, que integran refrigeracion, proteccion
y distribucién; en definitiva, toda la infraes-
tructura critica que un cliente necesita. Unas
soluciones en las que "debe incluir los servi-
dores y el almacenamiento, lo que reduce, de
manera considerable, el tiempo que se re-

quiere en el disefio y en el despliegue". L

Acceda al video desde aqui
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Defensa de la visibilidad "social" del centro de datos

Hay términos, como la flexibilidad y la resiliencia, que aplican a todo
el espectro de los centros de datos, cualquiera que sea su tamano.

Dos palabras a las que del Moral anade una tercera: la visibilidad so-
cial. “En la sociedad se han instalados conceptos negativos, y no
reales, sobre los centros de datos: su falta de eficiencia, el con-
sumo excesivo de agua, etc.”, alerta. “Resulta esencial explicar el
alcance que tienen este tipo de instalaciones: sin su concurso no

seria posible la mayoria de las acciones cotidianas que llevamos a
cabo como el acceso a los bancos, el visionado de una pelicula en
cualquiera de las plataformas multimedia o disfrutar del teletrabajo,
por ejemplo”. Hay que hablar, insiste, de todas las bondades de los
centros de datos y de lo que aportan a la sociedad. “El mensaje de
eficiencia es claro y real; mas ahora con todas las soluciones de re-
frigeracion liquida que se basan en circuitos cerrados”.

| junio 2025 | newshook.es 327 35
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HPE cuenta con una oferta que abarca desde el extremo a la nube

"Cada vez hay mas demanda de las
soluciones en el extremo"

No deja de crecer la computacion ubicada en el extremo. Junto al establecimiento de los grandes

centros de datos, el despliegue de los proyectos en la periferia sigue creciendo, en perfecta sintonia con

los primeros. Jorge Lorenzo, arquitecto técnico para el canal y el ecosistema de HPE, defiende un

desarrollo parejo y una complementariedad que demuestra la vision estratégica de HPE, que contempla

una cobertura desde el extremo a la nube. "Nuestra visidon del mundo hibrido, que defendiamos hace

unos anos, cuenta con el respaldo del mercado". El ecosistema de partners de HPE se torna en pieza

clave para el despliegue de estos proyectos.

imension del edge
Segun la consultora Gartner
en este 2025 el 80 % de los

proyectos de loT incorpora-
ran datos procesados por sistemas de
inteligencia artificial, de los que el 75 % sera
tratado mediante el edge. Un dato que deja
clara la importancia de estos proyectos en el
extremo. "Cada vez hay mas demanda de las
soluciones en el extremo, lo que cubre
muchas tecnologlias", sefala Jorge Lorenzo.
Un entorno que hace unos afios solo se iden-
tificaba con las comunicaciones y las
tecnologias inaldmbricas, amén de los dispo-
sitivos moviles; y que ahora abarca todo lo
relacionado con sensores y telemetria gracias
al desarrollo, sin limites, del loT, y al desplie-
gue del 5G. "Todo esto nos ha llevado a un
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mayor despliegue del edge computing, iden-
tificado con las tecnologias de computacion”,
explica. Unas tecnologias que han permitido
la implementacidn de inferencia de inteligen-
cia artificial que ingiere todo tipo de datos,
extraidos de cualquier dispositivo o sensor.
Lorenzo identifica los sectores mas activos en
Espafa. "Todas aquellas areas en las que se lle-
ven a cabo tareas de videovigilancia o de pro-
cesado de imagenes, que requieren una toma
de decisiones inmediata en el extremo". Tam-
bién el entorno sanitario en el que la aplicacién
de la inteligencia artificial es una ayuda en el
diagndstico médico: en el drea de la radiologia,
por ejemplo, ayudan a los radidlogos a realizar
los informes. "Son IA locales que aseguran la
privacidad del dato: desplazarlo, procesarlo y
devolverlo implicaria riesgos de seguridad".

®$ Marilés de Pedro|

En Espafa, junto al despliegue de esta tecno-
logia "en el extremo", gracias a los "mini" cen-
tros de datos de proximidad, han seguido
creciendo los grandes centros de datos, gra-
cias a la consolidacion del pais como "hub”
digital del sur de Europa. "Hay una sinergia
entre ambos", valora. "No es posible contar
con un gran centro de computacion sin tener
pequefias extensiones locales, identificadas
con el despliegue de microcentros de datos
o instalaciones en el extremo, donde se
requiere velocidad y privacidad". Una com-
plementariedad que demuestra la visidn
estratégica de HPE, que contempla una
cobertura desde el extremo a la nube. "Nues-
tra  vision del mundo hibrido, que
defendiamos hace unos afios, ya cuenta con
el respaldo del mercado".



Oportunidades para el
canal

El ecosistema de partners de HPE se
torna en pieza clave para el desplie-
gue de estos proyectos. Jorge Lo-
renzo identifica una clara oportuni-
dad en la optimizacién de los siste-
mas tecnoldgicos con los que cuen-
tan los clientes. "Hemos vivido unos
afios en los que los clientes finales
han estado invirtiendo sin un control
excesivo de los costes, lo que nos ha
llevado a un punto de inflexién en el
que estos se han elevado de mane-
ra considerable al concurrir partidas
de licenciamiento, tecnologias de re-
frigeracién, etc.". A sujuicio, una de
las mayores oportunidades del eco-
sistema de partners es analizar las ne-
cesidades, actuales, de estos clien-
tes. "No deben dejarse llevar tanto
por las nuevas versiones tecnoldgi-
cos sino por entender correctamen-
te lo que necesitan: han de hacer esa
labor consultiva que el partner lleva
en suADN".

HPE, en su Partner Ready Program,
permite el acceso a herramientas
que ayudan a dimensionar correcta-
mente la solucion del cliente y llevar
la tecnologia a un modelo de nube privada. "El
cliente puede disfrutar de un self service y au-
toprovisionarse. Nuestros partners ponen mu-
cho mas valor en sus servicios de consultoria".

Oferta HPE

La oferta de HPE en este apartado abarca op-
ciones concebidas como "mini" centros de da-
tos, servidores para entornos especificos y so-
luciones de almacenamiento. Jorge Lorenzo
destaca el concurso de los servidores ProLiant.
"En el entorno edge contamos con equipos mas
pequefios y, en algunos modelos, con un di-
sefio rugerizado, para adaptarse a entornos de
condiciones dificiles". Es el caso, por ejemplo,
del HPE Edgeline EL8000, muy demandado en
los entornos militares, que esta disefiado espe-
cificamente para entornos con un espacio de-
masiado pequefio para otros sistemasx86.
Lorenzo también destaca la enorme demanda
de las soluciones basadas en hybrid cloud
"que hemos evolucionado hacia entornos de
cloud privada".

especial €Edge Computing I

Jorge Lorenzo,
arquitecto técnico para el canal y el ecosistema de HPE

“Es clave la labor consultiva que

el partner lleva en su ADN”

HPE GreenlLake, que sefala el modelo de tec-
nologia como servicio, también aplica en
estos entornos con HPE Greenlake for Edge
Computing. "Sirve para casos de uso en los
que se va a llevar a cabo una actividad de ne-
gocio, por un tiempo limitado, en una ubica-
cién remota. Para ello se proporciona el
servicio de computacion y se factura por el
tiempo que esté activo".

El concursodelalAy el
papel de la sostenibilidad

La aplicacién de la IA alcanza cualquier
terreno tecnoldgico. "Es transversal a todas
nuestras soluciones”, corrobora. En el caso
del edge se vincula con la inferencia en el
extremo. "Es posible entrenar los algoritmos y
los modelos en los grandes centros de com-
putacion: pero posteriormente, la inferencia,
la puesta en produccién, no requiere tantos
procesos computacionales ni tantas GPU: se
requieren equipos mucho mas sencillos”,
explica.

En este entorno del edge, la sos-
tenibilidad es término esencial. Se
prevé que estos entornos distri-
buidos incrementen su consumo
de energia en los proximos afios e
incluso sobrepasen el que absor-
ben los grandes centros de datos,
lo que provoca que la eficiencia
energética en el edge sea extre-
mamente importante.

La estrategia energética de HPE
tiene su maxima referencia en su
oferta para el mercado de la su-
percomputacion, identificada con
los sistemas Cray: seis de los 10
mayores supercomputadores a
nivel mundial son de HPE y cuatro
de ellos se ubican en el Top Green
mundial. "Hay mucho I+D en torno
al control energético de nuestros
sistemas. La clave estd en el di-
sefo", sefala Jorge Lorenzo. "En
lugar de ensamblar piezas estan-
dar, hemos optado por redisefiar,
en cada generacion, el contenido
de nuestras placas base para opti-
mizarlas lo maximo posible”.

La tecnologia de refrigeracion li-
quida de este entorno de sistemas
Cray se ha trasladado al mundo
ProLiant: practicamente todo el portfolio de
generacion 12 de estos servidores cuenta,
junto a la tecnologla de refrigeracion por aire,
con refrigeracién liquida. "En Espafa, por el
momento, solo observamos esta tecnologia de
refrigeracion liquida en los grandes centros de
computacion”, explica. Su aplicacion en los en-
tornos de servidores de propdsito general im-
plica un reto técnico. "Quien mejor conoce las
necesidades de los clientes, en cada uno de
los centros de datos, son nuestros partners",
defiende. "Colaboramos con ellos para que li-
deren la instalacién de soluciones de refrigera-

cién liquida en el extremo”. L
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