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Las pymes, grandeza de Espana

vy

Las pymes, superhraes sin capa, siguen resistiendo contra viento y marea en un mercado azotado por
continuos cambios economicos, sociales y politicos. Motores de la economia, son fundamentales en la estrategia
de los fabricantes tecnoldgicos y en el ecosistema de partners que se encarga de comercializar sus soluciones y
servicios. Tras anos de evangelizacion, muchas pymes ya consideran que la tecnologia es una herramienta para
su competitividad y productividad. Y, sin duda, para incrementar su grandeza en Espana. (Wil &ePedro)
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Grandes valores y grandes retos

Las pymes espanolas siguen siendo el motor de la
economia: representan el 99,8 % del total de las em-
presas en Espafa, una cifra que se ha mantenido es-
table durante los Ultimos afios y que se alinea con la
de otros paises del entorno europeo. Con un total de
2,9 millones de pymes en el pais, estas compafiias
no solo articulan el ecosistema productivo, sino que
también generan mas del 60 % del empleo.

Son pequenas pero su valor es enorme. "Tienen una
enorme capacidad de adaptacion. Saben reinventar-
se y buscar alternativas”, analiza lvan Somolinos, di-
rector comercial de canal en MCR.

También su enorme capacidad de trabajo. "Demues-
tran una enorme valentia y una enorme capacidad
para afrontar los continuos cambios”, cree Oscar Vi-
suna, director del negocio de empresa de Acer para
Espafa y Portugal. También capacidad de trabajo; "a
la que hay que dotarla de tecnologia para que incre-
mente su productividad por hora".

La rapidez vy la flexibilidad en la toma de decisiones
es otro tema esencial. "Son muy buenas en este apar-
tado", asegura Martin Trullas, director del area de Ad-

vanced Solutions de Ingram Micro. "La pyme es muy
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rapida para decidir alguna accion; su capacidad de

adaptarse a los nuevos tiempos es uno de sus princi-
pales valores".

Segun un estudio de Hiscox Espafia, el 45,7 % de las
pymes aun no cuenta con una estrategia digital defi-
nida; un elemento, esencial, para que la digitalizacion
llegue a buen puerto. "En todas las pymes debe exis-
tir un proyecto de transformacion. Algunas, las mas

pequenas, no cuentan con esa capacidad; por lo que

necesitan socios tecnoldgicos que les den asesora-
miento para poder desplegarlo”, recuerda José Maria
Molero, sales channel manager en Wolters Kluwer
Tax & Accounting Espana

Segun el Il Informe de Pymes y Auténomos Hiscox
2024, el 63,9 % de las pymes espafiolas habia tomado
o planeaba tomar medidas para digitalizarse, marcan-
do un retroceso frente al 70,8 % registrado en 2022.

La inversion destinada a la digitalizacién, aseguraba
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esta consultora, habia disminuido: en este 2025, las
empresas planean dedicar el 12,6 % de su presupues-
to general a esta area, una notable caida respecto al
18 % de 2022. "Las pymes tienen que considerar la
tecnologia como una inversion y no como un gasto.
Se trata de un cambio, necesario, en su mentalidad:
tienen que observarla como un elemento clave para
mejorar el negocio e incrementar su productividad,
deben observarlo como una inversién”, razona Juan
Sanz, distribution sales director de TP-Link Espana.
Un cambio de mentalidad que estad unido, en muchas
empresas, a la incorporacion de nuevas generaciones.
"Hay una creacion de empresas pequefias, con em-
prendedores jovenes, que entienden que la tecnologia
es clave para el negocio”, apunta Ana Pamplona, B2B
area manager de Esprinet. En contraposicion, hay py-
mes, con una mentalidad mas tradicional, a las que les
cuesta cambiar. "Son empresas a las que les falta una
formacion digital”, analiza. "Mas que si se invierte o no,
es basico observar en queé, cdmo y para que".

Un estudio de Grupo Aitana - Opentix, realizado en
2024, revelaba que el 47 % de las pymes espanolas
considera insuficiente su nivel de digitalizacion, cla-

sificandolo como bajo (22 %) o minimo (25 %). Solo
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"Es un momento Unico. Serd un aio magnifico para el PC"

el 19 % de las empresas encuestadas afirmaba tener
un alto nivel de uso tecnoldgico. "Hay que invertir en
tecnologia; pero también hay que invertir en perso-
nal para poder sacar el maximo rendimiento. La pyme
puede contar con la mejor tecnologia, pero si no se

dispone de un personal, formado, para gestionarla,

no disfrutara de todas las ventajas que ésta permite”,

remata Ivan Somolinos.

El Kit Digital

Si hay una iniciativa que ha marcado el paso de la

digitalizacién de la pyme en los Ultimos afnos ha sido
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el Kit Digital. Desde su lanzamiento, en marzo de
2022, segun datos de Red.es, ya ha beneficiado a
casi 600.000 empresas y ha movilizado alrededor de
2.300 millones de euros.

En mayo del afio pasado se cred la categoria "Puesto
de trabajo seguro”, que incluyd un dispositivo de hard-
ware que debia tener integrado en el producto y en
el precio una licencia que cumpliera con determinados
requisitos de ciberseguridad, ademas de encriptado/
cifrado en reposo, que asegurara la privacidad de los
datos y documentos almacenados en el dispositivo.
Una categoria que se dirigid al grupo de las empresas
de entre 0 y menos de tres empleados, con una cuan-
tia maxima subvencionable de 1.000 euros. También se
amplié para este tipo de compafiias la cuantia de la ayu-
da de 2.000 a 3.000 euros. La Ultima novedad fue la in-
clusion de las medianas empresas, entre 50 y menos de
100 empleados, como beneficiarias de la ayuda (hasta
25.000 euros) y entre 100 y menos de 250 empleados,
para las que el bono digital es de 29.000 euros.

La inclusion del "Puesto de trabajo seguro” ha sido un
"revulsivo en el canal. Se vendieron muchas unidades
el pasado ano y confiamos en que se sigan vendiendo

a lo largo de 2025", analiza Ana Pamplona.
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"La inclusion del "Puesto de trabajo seguro” ha sido

un revulsivo en el canal”

Cuando se anuncid, los fabricantes disefiaron solucio-
nes que aseguraran un buen margen, para impulsar el
negocio del PC y dotar a ese segmento, critico, de
la economia espafiola con un dispositivo. "En Espafia
hay menos de 1.000 compafiias con mas de 1.000
empleados, lo que da una idea del nimero enorme
de empresas en el drea de entre 0 y 3 empleados”,
sefiala Oscar Visufia. A juicio del directivo de Acer, es-
tamos en un punto de inflexion. "Hemos dotado a las
pymes de tecnologia y ha habido un esfuerzo muy im-
portante por parte de la Administracién y del ecosis-
tema tecnoldgico para darles las mejores soluciones,
adaptandolas a los diferentes segmentos”, reflexiona.
"Ahora bien, se debe ir mas allda del PC gratis ya que
deben seguir invirtiendo: es necesario ayudarlas a
que vean el valor de las soluciones que deben acom-
panar al dispositivo".

Martin Trullds sefiala la buena repercusidn que ha te-

nido en el negocio de la ciberseguridad. "Damos un

servicio completo al cliente con la inclusiéon de una
capa de proteccion. Ha sido un catalizador de las
ventas". También para el area de las comunicaciones.
"Un PC nuevo requiere una red mas potente, ya que
debe soportar un mayor nimero de dispositivos co-
nectados", puntualiza Juan Sanz.

Desde el punto de vista del software de gestién, un
drea incluida desde el lanzamiento en 2022 del Kit Di-
gital, muchas pymes han podido incorporarlo a sus
sistemas. "La pyme, sobre todo la mas pequenia, esta
viviendo una etapa de transformacidn que exige re-
cursos. Muchas han aprovechado para actualizar su
software y contar con procesos que antes no teniany
gue ahora, con un software de gestidn, pueden auto-

matizar", sefala José Maria Molero.

¢Qué frend el desarrollo del Kit Digital?

El complejo proceso burocratico fue uno de los fre-

nos al desarrollo del Kit Digital. Una barrera que los
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mayoristas trataron de ayudar a salvar con programas
especificos, enfocados en su red de agentes digitali-
zadores y su ecosistema de partners. "Una vez que el
proceso se ha agilizado, se ha notado en el desplie-
gue de los proyectos”, sefiala Martin Trullas.

El riesgo financiero es un tema muy relevante. "Si no
sabes bien cdmo ejecutar la ayuda, y, posteriormen-

te, demostrar los resultados, la subvencioén se retra-
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"La pyme es el motor

de la distribucidn”

sa o se deniega”, recuerda Oscar Visufia. "Mayoris-
tas y fabricantes hemos disefiado dispositivos con
un mayor margen de rentabilidad para que se pueda
acometer el proyecto con una solidez financiera".

José Maria Molero insiste en la obligacién de que haya
un proyecto, mas alla de la subvencion. "La pyme ad-
quiere un compromiso de que el equipamiento esta

vinculado con un proyecto de transformacion digital.
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Sieso no es asi, puede haberriesgo". Molero recuerda
que algunos agentes digitalizadores, encargados de
gestionar muchos proyectos en las pymes, de manera
simultanea, tuvieron que soportar un enorme endeu-

damiento, "hasta que se liberaron las subvenciones".

Kit Consulting

El pasado 31 de marzo finalizd el plazo para presentar
las solicitudes al plan de ayudas del Kit Consulting, un
programa para asesorar en nuevas tecnologias a py-
mes de entre 10 y menos de 250 empleados. Red.es
ha hecho balance, sefalando que el 82 % de las pymes
que han recibido los bonos de asesoramiento también
ha recibido las ayudas del programa Kit Digital. Ana
Pamplona lo observa con un sentido complementario.
"Las compafiias mas grandes requieren proyectos mas
personalizados y el Kit Digital no cumplia con estos re-
querimientos”, analiza.

Una iniciativa que, por su mayor complejidad finan-
ciera y administrativa, observd una menor masa de
agentes digitalizadores. "El Kit Consulting abria la po-
sibilidad a las pymes de contar con una consultoria
y disfrutar de una vision mas global de su negocio”,

completa Juan Sanz.
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Sigue pesando el precio

Tras la aceleracidn, evidente, que ha tenido la digi-
talizacion de la pyme espafiola en los Ultimos afos,
;sigue teniendo el precio el mismo peso en la toma
de decisiones? Los representantes de los fabricantes
y los mayoristas reconocen que aun sigue siendo un
elemento importante. Somolinos asegura que sigue
siendo el factor clave. "Aunque cada vez se tiene mas
en cuenta el valor que puede aportar una solucion y
los presupuestos son mas flexibles, el precio sigue
siendo un factor importantisimo en las decisiones de
los clientes”.

Ana Pamplona introduce al canal como asesor para
que el precio no sea el factor decisivo. "Aquellas py-
mes que cuenten con un partner que les transmita
confianza y que sea capaz de explicar que, aunque el
coste sea mayor, los beneficios seran mejores, obser-
varan un menor peso del precio en sus inversiones".
Para Oscar Visufia, el acceso a la informacidn que tie-
nen consumidores y pymes les concede una mayor
soberania en sus decisiones. "En el caso de la pyme,
cuanto mas digitalizada esté y cuanto mas entiende
que la digitalizacion es una ventaja competitiva, el

servicio empieza a coger mas relevancia”.
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"En todas las pymes debe
existir un proyecto de

transformacion digital”

Para Martin Trullds, aunque reconoce que es sensible
en el diseno de una oferta de un partner a su cliente,
en areas como la proteccion del puesto de trabajo,
que incluyen soluciones para hacer frente, por ejem-
plo, al ransomware o al phishing, rebaja su protago-
nismo. "Las férmulas del pago por uso han facilitado
el despliegue de servicios, permitiendo a la empresa

una mejor gestion de los costes”.

Uso de la IA

La "irrupcion” de la IA en el mercado también esta
empapando a las pymes. Recuerda Juan Sanz que el
presupuesto también va a influir en la calidad del uso.
"Muchas pymes estan optando por ChatGPT; las em-
presas mas grandes, sin embargo, tendran acceso a
mayores recursos, con soluciones mas ventajosas’”.

La mejora de la experiencia del usuario es uno de los

grandes beneficios. "Hacer uso de herramientas de

IR A: Introduccion | Video general | Acer | Esprinet | Ingram Micro | MCR | TP-Link | Wolters Kluwer

inteligencia artificial ayuda a las pymes en su relacion
con sus clientes"”, sefiala Martin Trullds, quien también
se refiere a que su inclusidn en el PC le convierte en
un "personal assistant”, simplificando el dia a dia de
los usuarios. "Acelera la toma de decisiones. La IA
puede ser un catalizador de negocio".

El concurso del canal vuelve a ser esencial. "También
en el uso de la inteligencia artificial es esencial que la
pyme elija a sus companeros de viaje que le muestren
como exprimir esa tecnologia y que le ayuden a po-
der implementarla”, senala Ana Pamplona.

La IA va a ser un factor de democratizacion de la tec-
nologia. "La pyme tiene muchas capacidades pero
le faltan recursos, y el uso de la inteligencia artificial
puede ser una gran ayuda para que la pyme tenga
idénticos recursos a los de una gran compania”, se-
fiala Oscar Visufia. Cuenta el factor tiempo. "Quien
antes adopte la tecnologia va a tener una ventaja

competitiva".

La pyme, clave para el mayorista

El canal que se dirige a la pyme mueve el mayor ne-
gocio del canal mayorista. En 2024 fue exactamente

del 39 %, segun Context. Un area que el pasado afio
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crecio un 5 %, con un espectacular cuarto trimestre
en el que el ascenso del negocio de los distribuidores
que se dirigian a la pyme fue del 17 %. "Son una parte
fundamental del negocio de los mayoristas"”, corro-
bora lvan Somolinos. "La evolucidon de las pymes pasa
por especializarse y aportar valor. La evolucién ha sido
muy positiva y la transformacion que estan tomando
les asienta para asegurar un futuro mas solido".
Martin Trullds sitUa a la pyme como el motor de la
distribucion. Un canal de distribuidores que ha evo-
lucionado y que en los Ultimos afnos se ha conso-
lidado, un proceso que también ha vivido el canal
mayorista. "Se trata de una consolidacion que afecta
a todos los segmentos y que concede una mayor
estabilidad y profesionalidad. Los distribuidores son
mas especialistas y pueden ofrecer una mejor solu-
cién a sus clientes".

Pamplona asegura que este proceso de consolida-
cion permite dar una solucion 360 al cliente final gra-
cias a que se aglutinan los conocimientos en torno a
las redes, la nube o el entorno del centro de datos.
"Contamos con un canal consolidado, muy fuerte,
capaz de dar un servicio excepcional a los clientes

finales".
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La oportunidad del PC

El peso del PC, aunando los portatiles y los equipos
de sobremesa, es del 16 % en el negocio de los ma-
yoristas en Espafa. Un porcentaje que rozaria el 20 %
si se suman las tabletas.

Tras dos afos complicados, hay muchos factores que
permiten ser optimistas con este mercado en este

2025. El primero, el epigrafe "Puesto de trabajo segu-
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ro" que ha sido capaz de movilizar mas de 150.000

equipos desde el pasado mes de mayo y que se alar-
gara hasta el proximo 31 de octubre. No es el Unico
vector de crecimiento. "La IA es un motor importante
para la innovacion y va a relanzar las compras de PC",
sefala Visuna. También se preveé la renovacion del
parque de PC que ya cuenta con mas de cinco afios

con todo el boom que se vivid en 2020 y 2021. El fin
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de vida del soporte de Windows 10, que incluye un
elemento diferenciador en relacion con otras renova-
ciones anteriores el proximo mes de octubre es otro
elemento esencial. "La seguridad es muy importante
y va a impulsar la migraciéon”, sefiala. "Es un momento

Unico y vamos a tener un afio magnifico".

La conectividad en la pyme

Tras un par de ejercicios complicados para el mer-
cado de las redes, las consultoras conceden a 2025
muy buenas perspectivas, vaticinando un crecimiento
del 16 %. Segun la consultora Context, en el primer
trimestre el mercado ha crecido un 2 %. Juan Sanz
asegura que, para una gran parte de los negocios, la
conectividad es una de las prioridades y perciben la
importancia de contar con "una base sdlida, rapida,
fiable, estable y escalable. Una buena comunicacion
es esencial en el servicio que la pyme da a sus clien-
tes". Sanz defiende que el sector empresarial es el
area de mayor oportunidad para el canal. "Hay distri-
buidores, formados y certificados, que cuentan con
la capacidad suficiente para ser prescriptores de los

productos que dan un mejor servicio".
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El reto de las normativas

Dos normativas senalan retos esenciales para
las pymes: la Ley Antifraude y la Ley Crea y
Crece. En diciembre de 2023 el Gobierno dio
luz verde al Reglamento de la primera. Esta
normativa establece la obligatoriedad de dis-
poner de un registro de facturacion con el fin
de evitar el fraude fiscal. Todas las transaccio-
nes comerciales deberan generar una factura
y su correspondiente anotacion en el sistema
informatico y el software tendra la obligato-
riedad de guardar el registro de facturas, pre-
servando los datos e impidiendo la alteracion
de dichas anotaciones, para que puedan ser
remitidas a la AEAT (sistema de emision de
facturas verificables o sistema Verifactu). Este
reglamento aplica a todos los obligados tribu-
tarios que utilicen software de facturaciéon y
que deberan asegurarse de que su programa

esté adaptado antes del 1 de enero de 2026,

en el caso de los contribuyentes al Impuesto
de Sociedades, y antes del 1 de julio del 2026
para el resto de empresas y auténomos.

Por su parte, la ley Crea y Crece, promovi-
da desde el Ministerio de Economia, trata de
obtener un formato Unico para presentar las
facturas que, de momento, aln no esta apro-
bado. Una ley que deberan cumplir las gran-
des empresas en 2027, decreciendo posterior-
mente en funcion del volumen.

"Seis de cada diez pymes no saben toda-
via que el dia 1 de enero de 2026 tienen que
anunciar si optan o no por Verifactu: seis me-
ses después lo deberan hacer los autonomos”,
sefala Molero. Un cambio normativo que afec-
ta también a las casas de software que deben
contar con sus programas adaptados a la nue-
va legislacion el proximo 29 de julio; y que en

el caso de Wolters Kluwer ya cuentan con ello.
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Las pymes, grandeza de Espana

2'52". Si hay una iniciativa que ha marcado el paso de la digitalizacién en los
Ultimos anos ha sido el Kit Digital. ;Cual es la valoracion del impacto que ha
tenido en la digitalizacién de la pyme espafiola?

10". ;Ha sido la tramitacion burocratica el principal freno para el desarrollo
del Kit Digital?

12°45". El pasado 31 de marzo finalizd el plazo para presentar las solicitudes
del Kit Consulting, un programa para asesorar en nuevas tecnologias a py-
mes de entre 10 y menos de 250 empleados. ;Cual es su percepcion acerca
de sus resultados?

16’. Tras la aceleracion de la digitalizacion de la pyme espanola, el precio,
;ha bajado en la lista de factores decisores?

22°06". ;En qué cree que destaca la pyme espafnola?

27°. ;Dénde observan las mayores carencias de estas empresas?

37 41". Uso de la IA. Muchos fabricantes defienden su "democratizaciéon” en
las empresas. ;Sera asi o habra una mayor ventaja para la gran empresa?
46'55". El canal que se dirige a la pyme mueve el mayor negocio del canal
mayorista. ;Como valoraria su evolucion en los Ultimos afios?

51°39". Tras dos aflos complicados, todo apunta a que volveremos al creci-

miento del mercado PC. ;Qué factores tiraran de su venta?

5522". Analizando la evolucion de la inversion de la pyme en materia de co-
nectividad, ;hay una mayor profesionalizacion de su equipamiento o muchas
siguen tirando de soluciones de consumo?

58"12". ;Qué retos abre a la pyme las nuevas normativas: la Ley Antifraude y

la Ley Creay Crece?

J
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"Trabajamos para proponer a nuestro canal

una propuesta mas alla del Kit Digital”

Celebra Oscar Visuiia, director del negocio de empresa de
Acer para Espana y Portugal, el éxito de la inclusidn, hace
un ano, del epigrafe “Puesto de trabajo seguro" dentro de
Kit Digital, dirigido a las microempresas de entre cero y
tres empleados. Sin embargo, explica que hay que ir mas
alla del dispositivo. Como compafia que canaliza todo su
negocio a través del canal de distribucion, esta trabajando
junto a sus partners para ofrecer a estas empresas una ba-
teria de servicios, como ampliaciones de garantia, y solu-
ciones complementarias, como pantallas o dock stations.
""Hay que incrementar su competitividad".
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director del negocio de empreggde Acer para Espafa y Portugal
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"Uno de los grandes pilares de crecimiento

va a ser la inteligencia artificial”

La pyme es motor del negocio de Esprinet. Ana Pamplo-
na, B2B area manager de Esprinet, senala que vivimos un
momento de revolucidon tecnoldgica, con la inteligencia
artificial como uno de sus pilares, situandose como motor
de crecimiento para la pyme. Junto a ella, la migracion a
Windows 11 y el desarrollo del Kit Digital, tras los bue-
nos resultados cosechados en 2024, seialan otras vias de
desarrollo. "El canal debe seguir prescribiendo las solu-
ciones que permiten a nuestras pymes ser mas eficientes,
productivas y competitivas".

O esprinet A\

Ana Pamplona, B2B \ manager de Esprinet

& J

Newsbook newsbook

PAGINA ANTERIOR 11 PAGINA SIGUIENTE


https://newsbook.es
https://newsbook.es
https://newsbook.es/actualidad/kit-digital-2-20250523117053.htm

®
0120 saza L o . , . . .
/-"‘-\ NeWSbOOE( IR A: Introduccién | Video general | Acer | Esprinet | Ingram Micro | MCR | TP-Link | Wolters Kluwer

El area de la pyme es uno de los motores de Ingram Mi- VER VIDEO
cro. Martin Trullas, director del area de Advanced Solu- > g

tions del mayorista, senala que se trata de un negocio que
crece ano a ano con un objetivo: contribuir a su proceso
de transformacion digital a través de la iniciativa del Kit _‘ 4.,.
Digital, con especial incidencia en el epigrafe "Puesto de
trabajo seguro”, en el que, ademas del dispositivo, el ma-
yorista ha sumado sus soluciones de proteccion de este
entorno. "También son claves los servicios de formacion y
consultoria”.

y
S S

tin Trullas, director del area de Advanced Solutions de Ingram Micro

MICRO
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" ir creciendo en el drea de | "
dMOS a Segulir creciendo en el area de Ila pyme
Ivan Somolinos, director comercial de canal en MCR, sena- VER VI DEO
la que 2025 sera un ano de crecimiento para el mayorista, . | - ' .r— “u
lo que también se reflejara en el mercado de la pyme. Un *l"w’ ” mqw
ano 2025, especial para el mayorista, ya que cumple 25 “Emm b .--“
anos en el mercado. "Es un ejercicio muy especial para {%"d, , : “ g
MCR, en el que llevaremos a cabo una gran inversidn en A S T b § ‘. o}
el apartado logistico, con un nuevo almacén, aumentando [ B o . —
casi un tercio el espacio actual”. También se potenciara el . : v 4 .' /' . - Lr
desarrollo de la web, "otro pilar fundamental en MCR". | " X I (/5 3. I w
J;'.
(@)
o o pabtyga
-] iy o
g Ivdn Soma W“‘“ ‘, mercial de canal en MCR
N J
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"Las pymes deben invertir en una red solida,

fiable, rapida y escalable"

Contar con una red sdlida, fiable, rapida y escalable es VER VIDEO
esencial para las pymes. Juan Sanz, distribution sales di-

rector de TP-Link Espana, senala su importancia y el papel,

NN e Rl 1N
B — gl e L

i.

clave, que tiene el ecosistema de partners en proveérse- ‘\- e (x“ ‘- - R e (R
lo. En el caso del fabricante, sefiala su producto OMADA, N s I &3, '.“tfl-?ﬁ‘mt
: : ¢ : . B o o Lws b = iy Lt Lo
c!ue cuenta con .c’apaudades .de V|deOV|g.|I’anC|a y d<::- segu - J/ e S RN o i N T
ridad. Una solucion que permite una gestion centralizada y e S % [,.,4!, : Ffé [t iy VO (g S (AW
' < el R

en remoto. "No todas las pymes disponen de personal para
llevarlo a cabo lo que senala la importancia del partner".

L oan
B ek
-..

'IO tp-link P O

ALy & Jua  Sanz, distribution sales director de TP-Link Espana
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"Seguiremos aportando a la pyme herramientas

para hacerlas mas eficientes"

Motor de negocio para Wolters Kluwer Tax & Accounting
Espana, la pyme seguira contando con la innovacion que
genera la multinacional para proveerla de herramientas
para incrementar su productividad y eficiencia. José Maria
Molero, sales channel manager de la compaiiia, asegura
que en este 2025 seguiran haciendo crecer el negocio en
torno a este critico segmento, con herramientas para el
desempenio en los ambitos laboral, fiscal y contable: es el
caso de azinnuvaERP, a3gestion del tiempo, para el regis-
tro horario; o el desarrollo de su marketplace.

“ \
‘!D® Wolters Kluwer s i lr s e e

= "'.{Iﬂ/: e

N J
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