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Especial E DGE

Elincremento del gasto en las tecnologias para el edge sera de doble digito hasta 2026

La inversion en edge computing

sigue creciendo

El edge computing sigue estando en los planes de inversion de las empresas y de los proveedores de

servicios. La inversion mundial en este ambito, que impulsa la transformacion digital y aporta valor en

las principales industrias, alcanzara los 317.000 millones de ddlares en 2026. (s

| gasto mundial en tec-
nologia relacionada
con el edge compu-
ting sigue creciendo.

Se espera que alcance los 208.000 mi-
llones de ddlares este afio, lo que su-
pone un incremento del 13,1 % respecto
a 2022, segun datos de IDC. La inversion
de las empresas y los proveedores de
servicios en hardware, software y servi-
cios para las soluciones edge mantendra
este ritmo de crecimiento hasta 2026
cuando se alcance los 317.000 millones de doé-
lares como se recoge en la Worldwide Edge
Spending Guide o la "Guia mundial del gasto en
edge computing", editada por la consultora.
IDC engloba bajo el término edge a las acciones
relacionadas con la tecnologia que se realizan
fuera del centro de datos centralizado donde este
"borde" es el intermediario entre los endpoints
conectados y el entorno de Tl central. Este ex-
tremo o edge esta distribuido y se define por soft-
ware. Para la consultora el valor del edge es el
traslado de los recursos informaticos a la ubica-
cion fisica donde se crean los datos
lo que reduce el tiempo para habili-
tar los procesos comerciales y la
toma de decisiones fuera del nicleo
central de Tl.

Los analistas de IDC consideran que
esta capacidad de distribuir las apli-
caciones y los datos a las ubicacio-
nes mas cercanas es un elemento clave de las ini-
ciativas de transformacién digital. Por tanto, se
observa que a medida que los proveedores am-
plian sus ofertas para el edge, al mismo tiempo, los

clientes aceleran sus planes de adopcion.
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Casos de uso
El informe de IDC identifica mas de 400 casos

de uso del edge computing, aunque los ambi-
tos que estan acaparando la inversion este afo
son tres: las redes de entrega de contenido, las
funciones de red virtual y la computacion edge
de acceso miltiple. La combinacion de estos
tres ambitos representara casi el 20 % de la in-
versidn en edge este afio. Esto supone que los
proveedores de servicios destinaran mas de
44,000 millones de ddlares en habilitar ofertas
de edge este afio.

Este ano la mayor parte de la

inversion se destinara a los servicios

Las empresas incluyendo el sector publico in-
vertiran este afio principalmente en la gestion
de activos de produccion, en las operaciones
auténomas, en operaciones omnicanal, moni-

torizacion y agentes de servicios al cliente. Es-

Rosa Martin |

tos casos de uso supondran el 10 % de
la inversion este afio. Ademas, segun
contemplan las previsiones de IDC, la
inversion crecera mas rapido entre
2021y 2026 en los casos de uso rela-
cionados con la respuesta de emer-
gencia, la visualizacién de videos edu-
cativos y la produccion de peliculas.
En el terreno del usuario final, la fabri-
cacion, la industria minorista y los ser-
vicios profesionales seran los que aca-
paren la inversion. Y, segun recoge la
guia de IDC, el crecimiento de la inversion es-
tara liderado por los proveedores de servicios
con una tasa anual compuesta del 21,1 % en el
periodo de cinco afos analizado.

Este afio la mayor parte de la inversion se des-
tinard a los servicios tanto los profesionales
como los aprovisionados. Los servicios de co-
nectividad supondran casi la mitad, seguidos
por el software como servicio (SaaS) vy los ser-
vicios de soporte e implementacion.

La inversion en hardware se centrara en gate-
ways, servidores y equipos de red. IDC tam-
bién sefiala que el software sera
la categoria con menor peso en
la inversion.

Desde el punto de vista geogra-
fico, Estados Unidos sera el prin-
cipal inversor con un 40 %, le se-
guiran Europa Occidental vy
China.

Las areas geograficas que incrementaran la in-
version de manera mas rapida en los proximos
cinco afios seran América Latina, con una tasa
media anual de 18,1 %, y China con un tasa de
18 %. i
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Especial E DGE

Buenas perspectivas del negocio de HPE en el mayorista

El edge, oportunidad de negocio

para el ecosistema de V-Valley

icente Sendarrubias, director
técnico del drea HPE Centric
en V-Valley, explica que el va-

lor diferencial de HPE es su
capacidad de adaptarse al cliente. "Su mensaje
de contar con una oferta que se despliega
desde el edge hasta la nube, tanto publica
como privada, lo lleva defendiendo desde hace
muchisimo tiempo".

En el edge la propuesta de HPE reposa en sus
soluciones de "mini" centros de datos, que
conforman una propuesta completa para es-
tos entornos, y en una potente bateria de ser-
vidores rugerizados para entornos muy espe-
cificos. Una oferta armonizada con el
"tradicional" terreno del centro de datos, en el
que las soluciones de inteligencia artificial, ma-
chine learning o aprendizaje automaético se
combinan con soluciones de HPE Ezmeral,
como HPE Ezmeral Data Fabric, que "unifica los
datos, procedentes de diferentes origenes,
para llevar a cabo analisis gracias al uso de in-
teligencia artificial y, lo mas importante, poder
extraer todo el valor de la informacidn”.

En esa "confrontacion” entre el desarrollo de
los centros de datos més grandes y centraliza-
dos, y los despliegues en el edge, Sendarrubias
apuesta por que el equilibrio resultara de las
necesidades que demande cada cliente: habra
empresas que generen mucha informacién
fuera de los limites que marcan sus centros de
datos, lo que exigira un procesamiento anterior
a su almacenamiento. HPE, por ejemplo, cuenta
con sistemas para "el extremo" en el que se
combinan una pareja de servidores ProLiant y
un almacenamiento definido por software, en
los que es posible hacer un "preproceso” de la
informacidn. La tecnologia de HPE permite,
posteriormente, unificar toda la informacion,
enviarla al centro de datos y realizar los andli-
sis precisos para extraer todo el valor.

En este entorno del edge, la sostenibilidad es
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Vicente Sendarrubias, director técnico del area HPE Centric en V-Valley

Desde el edge hasta la nube. "Rotos" los limites donde aplica la

tecnologia y con los datos generados y procesados desde

cualquier dispositivo, la necesidad de contar con computacion,

almacenamiento y redes en el "extremo" se ha tornado en una

enorme oportunidad. Fabricantes como HPE, nombre de referencia

en el negocio de V-Valley, ha completado una oferta que cubre

todo el espectro tecnoldgico, tanto dentro como fuera de los

limites del centro de datos.

un término esencial. Se prevé que en estos en-
tornos distribuidos incrementen su consumo
de energia en los proximos afios e incluso so-
brepasen el que absorben los centros de datos,
lo que provoca que la eficiencia energética en
el edge sea extremamente importante. HPE,

®$ Marilés de Pedro)

recuerda Sendarrubias, habla de afrontar el
cambio climéatico como un imperativo moral.
"Lleva muchos afios afiadiendo eficiencia a su
oferta, con soluciones que integran procesa-
dores con un menor consumo energético y re-
frigeracion liquida”. Recientemente ha incluido



El 5G, catalizador

El desarrollo del 56 estd intima-
mente ligado al despliegue del

edge. En este apartado, HPE ha
anunciado la adquisicién de Atho-
net, una compafia dedicada a crear
redes privadas en 5G, lo que va a
allanar mucho mas la comunicacion
entre el edge y el centro de datos.
Athonet ofrece servicio tanto a em-
presas como a proveedores de tele-
comunicaciones.

Gracias a la compra, HPE contara
con una oferta completa de redes
SG privadas y wifi para empresas y
proveedores de servicios de comu-
nicaciones, que ofrecerd como ser-
vicio a través de HPE GreenLake. Asi,
esta plataforma alojara soluciones
Athonet de 56 privado, combinando
los costes de wifi y 5G privado en
una sola suscripcion mensual sin
gastos de capital. HPE también po-
dré ofrecer de manera directa a las
empresas capacidades de redes pri-
vadas como parte de la oferta de co-
nectividad de HPE Aruba.

en HPE GreenlLake un nuevo panel de sosteni-
bilidad, para ayudar a las organizaciones a mo-
nitorizar, observar y reducir su consumo de
energia dentro de su entorno TI. Este panel
ofrece informacion sobre el consumo de ener-
gla de TI, las emisiones de carbono y los cos-
tes de electricidad. El panel pretende aprove-
char los anélisis de la cartera de HPE en
computacién, almacenamiento y redes para
mejorar el rendimiento general en sostenibili-
dad. La nueva tecnologia de OpsRamp, que
HPE adquirio el pasado mes de marzo, se en-
cuadra en este entorno para proporcionar ca-
pacidades de Tl sostenibles adicionales al pa-
nel de control al ofrecer un enfoque unificado
para gestionar infraestructura de multiples pro-
veedores y recursos de aplicaciones en entor-
nos de Tl hibridos y multicloud.

Tras un arranque de afio con un negocio por
debajo de las expectativas que se manejaban,
el responsable técnico de HPE en V-Valley es-
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En relacion con su compromiso con la
sostenibilidad, HPE ha incluido en HPE GreenlLake

un nuevo panel de sostenibilidad para ayudar a las

organizaciones a monitaorizar, observary reducir su

consumo de energia dentro de su entorno Tl

pera que el negocio con la marca despliegue
una buena segunda parte del afio. Una opor-
tunidad que debe ser aprovechada por el ca-
nal. "Nuestro ecosistema de clientes nos de-
manda, principalmente, soporte comercial y
en el desarrollo de negocio, y ayuda en las
configuraciones de las soluciones, asi como
formacion”.

HPE ha inaugurado recientemente V-Valley Aca-
demy, que alberga una sala dedicada a la for-
macion y a eventos. Junto a ella, un demo cen-
ter que aloja su oferta, que cuenta con una sala
de demostraciones y de pruebas de concepto,
en la que conviven los escenarios de

de los proyectos de |oT incorporaran datos
procesados por sistemas de inteligencia artifi-
cial, de los que el 75 % sera tratado mediante
el edge. Vicente Sendarrubias recuerda que
cada vez existen mas dispositivos, muy poten-
tes, que se encuentran fuera del centro de da-
tos, con capacidad para "preprocesar” la infor-
macidn que generan. "Cada vez hay una mayor
dispersion de los datos, que se generan en
cualquier entorno. La clave es como obtener el
valor de ellos para el negocio”. i

V-Valley
v-valley.es

tecnologia mas habituales.

Poderio del edge

El edge, por tanto, sigue asentando
su "poderio” en los despliegues tec-
nolégicos de las empresas. Segun la

Acceda al video desde
el siguiente cédigo QR

https://newsbook.es/actualidad
/el-edge-oportunidad-de-
negocio-para-el-ecosistema-de-
v-valley-20230702103545.htm

consultora Gartner en 2025 el 80 %
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Tribuna Schneider Electric

Edge computing: impulsando |a

transformacion digital de las operaciones

En la actualidad, la transformacidn digital se ha convertido en algo prioritario para muchas

organizaciones. La capacidad de aprovechar los datos y las tecnologias digitales de manera

efectiva puede marcar la diferencia en términos de eficiencia operativa, seguridad y

sostenibilidad. En este sentido, el edge computing ha surgido como una solucidn clave

para habilitar operaciones conectadas y digitales mas efectivas.

| edge computing se de-
fine como un marco de

computacion distribuida

que acerca las aplicacio-
nes empresariales a las fuentes de datos,
como los dispositivos 10T y los servidores
edge locales. Esta proximidad a
los datos desde su origen pro-
porciona importantes ventajas
para las empresas. Por un lado,
permite un procesamiento y
anélisis mas rapidos de los da-
tos, lo que se traduce en tiem-
pos de respuesta mas cortos.
Ademas, al procesar los datos
cerca de donde se generan, se
evitan los problemas de ancho
de banda y de latencia que sur-
gen al enviar todos los datos a un centro
de datos centralizado o a la nube.

La importancia del edge computing en la
transformacion digital no puede subesti-
marse. Segun un estudio de IDC, el 65 %
de las empresas del Global 2000 incorpo-
raran practicas de gestion de datos, se-
guridad y redes edge en sus planes de
proteccion de datos para el aflo 2024. Esto
demuestra el creciente reconocimiento de
los beneficios que el edge computing
puede aportar a las organizaciones.

Una de las principales ventajas del edge
computing es su capacidad para digitali-
zar y conectar activos y datos operativos
a través de los silos tradicionales. Al apro-
vechar estos datos, las empresas pueden

obtener informacidn valiosa para optimizar

sus procesos y mejorar la toma de deci-
siones. Ademds, el edge computing per-
mite la implementacion de modelos de
trabajo distribuidos en remoto y on-site, lo
que proporciona una mayor flexibilidad y

resiliencia en las operaciones.

Retos a abordar

Sin embargo, la implementacion del
edge computing también plantea algu-
nos desafios que deben abordarse.

Uno de ellos es garantizar la disponibili-
dad de energia y conectividad en entor-
nos distribuidos. Las ubicaciones remotas
pueden tener una conectividad deficiente
o enfrentar interrupciones en el suministro
eléctrico. Para solucionarlos, las empre-
sas deben desarrollar una infraestructura
solida que incluya armarios rack, sistemas
de alimentacion ininterrumpida (SAI) y mi-
cro data centers.

Otro reto es la gestion del rendimiento y la
seguridad en entornos distribuidos. Puesto
que muchas ubicaciones de edge compu-
ting no tienen un equipo de IT dedicado, es

fundamental contar con un buen enfoque
de monitorizacién y gestion remota. Ya
existen soluciones de software innovadoras
para proporcionar visibilidad en tiempo
real, evaluar el rendimiento, generar alar-
mas instantaneas y ofrecer recomendacio-
nes basadas en inteligencia arti-
ficial. Esta monitorizacién puede
incluir aspectos ambientales
como la temperatura y la hume-
dad, asi como el estado de la
bateria del SAI

Por Ultimo, cabe abordar la
falta de habilidades y conoci-
mientos especializados. Una
solucidn efectiva es establecer
colaboraciones con proveedo-
res de soluciones IT especiali-
zados en edge computing. Estos pueden
ofrecer soluciones y recursos que faciliten
la implementacion y la gestién de in-
fraestructuras de edge computing. Ade-
mas, cada vez mas empresas optan por
adquirir soluciones tecnoldgicas en mo-
delos "as a service”.

En conclusion, el edge computing ofrece
una alternativa eficiente y escalable para la
gestion de datos en entornos distribui-
dos. Una vez abordados y superados los
retos que puede conllevar, las empresas
podran aprovechar al maximo todas las
ventajas del edge computing y lograr
operaciones conectadas, eficientes y re-
silientes en la era digital. i

Schneider Electric
se.com
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Especial EDGE
Buena marcha del edge en Vertiv en la primera parte del ano

s el canal especia
despliega las oportun

Ista el que
dades que se

generan alrededor del edge"

Miguel del Moral, director de ventas de canal del sur de Europa de Vertiv

urante el primer trimestre, se-
gun Context, el crecimiento
del negocio del SAI monofa-

sico en Europa se ha situado
en el 7,5 %. En el caso concreto de Vertiv el as-
censo de este segmento se concreta en un
97,2 %, lo que ha supuesto duplicar la cifra de
negocio. "Estamos creciendo muy rapido, lide-
rando el crecimiento del mercado”, valora. "Te-
nemos la necesidad de mantener este ritmo de
ascenso y asi lo vamos a intentar plasmar los
préximos trimestres”.

De cara a la segunda parte del afio, el fabricante
va a seguir fortaleciendo su oferta que este afo
ha incrementado el ritmo de refresco. "En lugar
de dos soluciones nuevas cada mes, vamos a

2()| newshook.es 306 | julio-agosto 2023 |

Sigue  consolidandose el
negocio de Vertiv en torno al
edge. Miguel del Moral,
director de ventas de canal del
sur de Europa, hace un balance
muy positivo de la primera
parte del ano, con wun
crecimiento en la marca por
encima del que ha marcado el
mercado. "Tenemos que seguir
creciendo en los préximo
anos", reconoce. El canal de la
marca, con el vértice de valor
que senalan los socios
Diamond y Platinum, que en
Espana conforman un grupo de

55 companias, es la pieza clave.

®$ Marilés de Pedro)

“Lo que va a moldear el crecimiento de la

infraestructura alrededor del edge va a ser

la inteligencia artificial”

presentar tres, lo que va a sumar 75 nuevos pro-
ductos a lo largo de este ejercicio. Va a ser un vér-
tice importante en el despliegue de la estrategia”.
Junto a la oferta, el equipo humano es esencial.
"Esta fase de expansion implica un crecimiento
en la estructura. Vamos a contar con un profe-
sional mas dentro del equipo de canal que, con

la ayuda de la nueva oferta y la cercania a los
clientes, nos dardn los resultados que tenemos
fijados para este afio".

La estrategia reposa en el canal especializado.
La columna vertebral se identifica con el pro-
grama Vertiv Partner Program (VPP), en el que se
ubican las categorias de los distribuidores: Dia-



De acuerdo con las previsiones de IDC, el gasto en edge computing a
nivel mundial alcanzaré los 208.000 millones de délares en este 2023,
lo que supone un crecimiento del 13,1 % respecto al pasado afo, y
que seguird a un ritmo similar hasta 2026, con un volumen de nego-
cio en torno a los 317.000 millones de euros. “El edge es el nexo de
union entre el punto final conectado y el entorno tecnoldgico cen-
tral”, recuerda del Moral. “El edge tiene que ser flexible, distribuido y
debe estar definido por software. Es un componente mas del puzle
de la infraestructura tecnoldgica”. El crecimiento, a su juicio, esta
asegurado. “El uso del dato esta creciendo exponencialmente, lo que
beneficia, transversalmente, tanto al gran centro de datos como a
los medianos y pequerios, hasta llegar al edge de los dispositivos”.

Respecto a los factores de impulso del edge, apunta el despliegue
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de las plataformas de streaming, de video y de gaming. También el
mercado retail ha dado un paso al frente gracias al analisis de los
consumidores en las tiendas para definir sus habitos de compra y
ajustarse mejor a ellos. “El incremento del comercio electrénico por
parte de los retailers que requieren contar con stocks mas cercanos
para ser mas eficientes es otro factor de expansion”.

De cara al futuro, del Moral cree que lo que va a moldear el crecimiento
de la infraestructura alrededor del edge va a ser la inteligencia arti-
ficial. “Va a ser uno de los ejes de crecimiento en los proximos afos,
y no solamente para el edge. Al ser una tecnologia totalmente trans-
versal también lo va a ser para los grandes centros de datos. Cuanta
mas inteligencia artificial se requiera, mas computacion, mas densi-
dady, por lo tanto, méas infraestructura seran necesarias”.

mond, Platinum, Gold y Silver. 55 empresas se

reparten en los dos escalones preferentes, que
estan gestionados directamente por los comer-
ciales de canal de Vertiv. "Son los que nos estan
ayudando a desarrollar nuestro programa de ca-
nal y, sobre todo, a desplegar todas las oportu-
nidades que se generan alrededor del edge".

La oferta, clave

La oferta de Vertiv en este apartado se reparte
entre las opciones de micro centro de datos y
las modulares. Las primeras estan orientadas ha-
cia soluciones de uno a cuatro armarios, aproxi-
madamente, mientras que las soluciones modu-

lares estan pensadas para servir a las empresas

que requieren centros de datos medianos e, in-
cluso, grandes. "Sus caracteristicas de modula-
ridad y de rapida implantacion ayudan a enten-
der qué valores podemos ofrecer al mercado”.
Junto a los desarrollos propios, la red de alianzas
es clave. "Tenemos que acompaniar al cliente en
la transformacion digital que debe llevar a cabo
para ser mas competitivo y para ofrecer

El pasado afo Vertiv presentaba una iniciativa
para ayudar al canal a desplegar soluciones a la
medida de sus clientes. Se trataba de una ar-
quitectura basada en seis elementos claves
(rack, cooling, UPS, sistemas Tl, software, servi-
cios y soluciones, y PDU). El objetivo era simpli-
ficar el negocio a los integradores para ofrecer
a sus clientes una solucién completa. "El des-
pliegue de soluciones estd en el ADN de Vertiv",
recuerda. "Es la forma mas facil de diferenciarse
frente a nuestra competencia ya que se ha re-
ducido el nimero de fabricantes capaces de
ofrecer una solucién completa”. Vertiv busca
dotar al integrador de una mayor autonomia a la
hora de configurar las soluciones. Para conse-
guirlo el fabricante ha puesto a disposicion del
canal ciertos configuradores que le permite in-
cluir los componentes que requiere para cons-
truir una solucion que se adapte a las necesida-
des del cliente. En este momento, la iniciativa se
encuentra en una fase de despliegue, en la que
la formacion es materia esencial. "Estamos em-
pezando a cerrar los primeros proyectos con
los partners". i

Vertiv
www.vertiv.es

mas valor a sus clientes", recuerda.

"Hay un tridngulo muy interesante entre
el mayorista, el partnery el fabricante;
un ecosistema que no tiene por qué
ser el mismo en todos los proyectos.
Hay que adaptarse a las necesidades
puntuales de ese cliente".

Acceda al video desde

el siguiente cédigo QR
https://newsbook.es/actualidad/es-el-
canal-especialista-el-que-despliega-las-o

portunidades-que-se-generan-alrededor-
del-edge-20230702103539.htm
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Especial E DGE
Buenas perspectivas de negocio para el edge en Schneider Electric

"Los crecimientos siguen siendo muy buenos,
lo que demuestra la buena salud del

edge dentro del ecosistema tecnologico”

El edge es foco esencial en la estrategia de canal de Schneider

Electric. Tras un desorbitado crecimiento del 600 % en 2021, el

pasado 2022 la compania consiguid doblar su cifra de negocio en

torno a esta tecnologia y en la primera parte del afno el ritmo de

crecimiento se ha consolidado en torno al 40 %. La prevision,

optimista, la desvela Victor Gago, IT & ET channel sales manager de

Schneider Electric. "Queremos mantener este ratio a final de afo. Los

crecimientos siguen siendo muy buenos, lo que demuestra la buena

salud que tiene el edge dentro del ecosistema TI". ®& Marilés de Pedro]

| pasado afio la marca renové
completamente su programa

de canal poniendo el acento

en la especializacion y en fa-
vorecer el desarrollo del modelo de negocio
que mejor se ajustara al perfil de su ecosis-
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tema, premiando y reconociendo el valor que
ofrece a sus clientes. Para ello introdujo un
cambio completo en su estructura del pro-
grama con 3 especializaciones. Una de ellas, la
de proveedor de soluciones T, puesta en mar-
cha el pasado afio, cuenta con un blogque que

identifica al socio capaz de desplegar su oferta
en el edge. El fabricante cuenta en la actuali-
dad con 330 compafiias, lo que supone un in-
cremento del 10 % en relacidén a 2022. "Hay
mucha recurrencia ya que los partners que de-
ciden formar parte del programa, permane-
cen", explica. La estrategia de expansion en el
canal estd basada en la capacitacion, clave,
pero también en el soporte y el acompafia-
miento en el negocio.

Entre otras novedades, este programa cuenta
con una herramienta de registro de oportuni-
dades, un nuevo portal y un renovado pro-
grama de incentivos. Cuando se lanzo el pro-
grama, se produjo un boom en el registro de
oportunidades, multiplicando por tres veces su
numero. "Los socios vieron un enorme valor",
reconoce. En la actualidad se sigue a un ritmo
saludable. "Se trata de una herramienta que les
proporciona proteccion y acompafiamiento.
Les garantizamos que vamos a trabajar con-
juntamente las oportunidades, desde la sefia-
lizacion hasta la conclusién del proyecto”. Una
iniciativa a la que acompafia, recuerda, una in-
teresante politica de precios y de incentivos.
De cara a la segunda parte del afio, Gago ex-
plica que van a seguir trabajando en pos de una
mayor expansion, insistiendo en la necesidad
de contar con capacitacion y, por supuesto,
"favoreciendo la maduracién de las oportuni-
dades que estan surgiendo, llegando a nuevos
clientes, a través también de los mayoristas,
para crecer de la mano y aprovechar al maximo
la oportunidad que presenta en Espafia".

Sostenibilidad y edge

La sostenibilidad sigue cobrando cada vez méas
importancia en el despliegue del negocio del
canal. Recientemente la compafiia, en sus tra-

dicionales galardones al trabajo de su canal, in-



“Aplicar un plan de sostenibilidad a su

estrategia de negocio, convirtiendose en

asesores de sus clientes, es una oportunidad

de diferenciacion para el partner’

trodujo dos categorias para premiar el com-
promiso y el trabajo en sostenibilidad y efi-
ciencia energética. Gago reconoce que en el
canal conviven distintas realidades. "Hay so-
cios muy concienciados, con un gran compro-
miso, mientras que otros estan arrancando”,
valora. La sostenibilidad, explica, esta lejos de
ser una moda. "Es una tendencia consolidada
y una demanda muy clara en los pliegos de la
Administracién Publica y también en los pro-
yectos de las grandes empresas”.

Para el canal de Schneider Electric, "aplicar un
plan de sostenibilidad a su estrategia de ne-
gocio, convirtiéndose en asesores de sus clien-
tes en términos de eficiencia, es una oportuni-
dad clara para diferenciarse. Si no se suben al
carro de la sostenibilidad, van a tener un pro-
blema de competitividad".

La oferta, clave

El pasado mes de septiembre Schneider Elec-
tric anunciaba que su fabrica de Barcelona ubi-
cada en Sant Boi de Llobregat seria la encar-
gada de fabricar su gama de centros de datos
modulares, una gama prefabricada, estandari-
zada y probada previamente. Esta fabrica

cuenta con unas instalaciones de 7.000 metros
cuadrados que permiten fabricar hasta 30 cen-
tros de datos modulares al mismo tiempo.
Gago asegura que esta nueva gama, denomi-
nada Easy Modular Data Center "All In One", es
una "oferta pensada por y para el canal”. Unos
disefios modulares que ofrecen un coste de
propiedad mas sélido y predecible que puede
reducirse en un 15 % aproximadamente en
comparacion con las ofertas tradicionales. Asi-
mismo, esta solucién de modulos prefabrica-
dos reduce los riesgos gracias a que la ca-
dena de suministro de Schneider Electric
garantiza la eficiencia operativa. Dispone de
cuatro modelos basicos que el cliente puede
configurar a través de las diferentes opciones
que incluyen.

Gago explica que ya estan capacitando a sus
partners para que puedan prescribir,

Especial E DGE

Victor Gago,
IT & ET channel sales manager de
Schneider Electric

destaca. Aunque la acogida ha sido muy
buena, Gago puntualiza que apenas acaban
de arrancar. "Alo largo del segundo semestre
queremos involucrar a mas partners. Vamos a
ver, sin duda, un gran crecimiento en este tipo
de soluciones". Li

Schneider Electric
se.com/es

ejecutar y mantener estas soluciones
modulares que encajan muy bien en
multitud de aplicaciones y localiza-
ciones. "Antes el partner no tenia la
suficiente autonomia y competencia
para poder prescribir. Ahora, con esta

gama, esto cambia por completo”,

Acceda al video desde

el siguiente cédigo QR
https://newsbook.es/actualidad/los-crecimientos-
siguen-siendo-muy-buenos-lo-que-demuestra-la-

buena-salud-del-edge-dentro-del-ecosistema-
tecnologico-20230702103542.htm

La buena marcha del edge

Segun datos de Deloitte, el edge computing crecerd un 22 % este afo
a nivel mundial, lo que contrasta con el 6 % previsto para otros am-
bitos tecnolégicos. Aunque fue una prevision, recuerda el responsa-
ble de canal, emitida a principios de afio con un clima més estable,
reconoce la enorme oportunidad que hay en el mercado. “En cualquier
caso, estaremos en un crecimiento a nivel mundial de doble digito
holgado, lo que es una buena noticia”. En el caso de Espana, recuerda
que el mercado tecnolégico muestra un mejor comportamiento que
en los paises de su entorno, lo que le permite augurar “un crecimiento

por encima de la media mundial”.

Gago senala que ademas de la transformacion digital que esta vi-
viendo la industria 4.0, una de las areas donde se observa una mayor
inversion en el edge es en el entorno de los proveedores de servicios,
con casos muy claros de aplicacion identificados con la entrega de
contenido, las redes virtuales, etc. “El crecimiento va a depender
también de los creadores de soluciones, aplicaciones y ofertas; lo
que va a acelerar la inversion de los clientes”, apunta. “Va a ser una
tecnologia que aplica a muchos sectores, como es, por ejemplo, el
sector terciario, donde vamos a ver una explosion del edge, con apli-

caciones vinculadas con la atencion al cliente y a los servicios”.
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